
Informatiebrochure
Industrieweg 62 C Swifterbant



In het kort

Adres

Kadastrale gegevens

Metrage

Bijzonderheden

Industrieweg 62 C

8255 PC Swifterbant

Dronten, G, 2543

Oppervlakte BVO ca. 240 m²
Perceel (bedrijfsmatig deel) ca. 380 m²
Bouwjaar 2001
Overheaddeur vooorzijde 3.00 x 3.00m
Overheaddeur achterzijde 4.00 x 4.00m
Lengte x breedte 20 bij 12
Zolder ca. 50m²

•	Gebouwd  in 2006

•	Het geheel verkeert in uitstekende staat van 

  onderhoud

•	220V  aansluiting, 380V aansluiting is optioneel

•	Betonnen vloer, onderheid en gevlinderde 

   afwerking

•	Volledig geïsoleerd

•	Zolder  van 50m2
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VSO makelaars


presenteert:

Deze vrijblijvende informatie is met de grootst mogelijke zorgvuldigheid samengesteld. 

Voor de juistheid van deze informatie kan door VSO makelaars & taxateurs echter geen aansprakelijkheid worden 

aanvaard, noch kan aan de vermelde informatie en tekeningen in deze brochure enig recht worden ontleend.
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Informatie

Bedrijfshal

De volledig geïsoleerde bedrijfshal heeft met een lengte van 20 meter en een breedte van 12 meter, in totaal 
240 m² bruto vloeroppervlak.

De vloer is van beton en gevlinderd afgewerkt.

De toegangen van de hal aan de voorzijde bestaan uit een overheaddeur van 3.00 x 3.00 m en is er bovendien 
een afzonderlijke loopdeur die de toegankelijkheid vergroot.




Daarnaast zorgen een aantal ramen op de begane grond en boven de overheaddeur voor lichtinval. 




In de bedrijfshal is een ruime opslagzolder van ca. 5 x 10 meter en is de gehele hal verlicht middels lichtstraten 
met TL-armaturen.

Aan de achterzijde is er eveneens een overheaddeur. Deze heeft dagmaat van 4.00 x 4.00 m. met een 
loopdeur geïntegreerd. 

Verder is er in de hal een toiletruimte, een meterkast en zijn in de vloer voorzieningen aangebracht voor 
leidingen en verdere gewenste aansluitingen. 




Kortom… een bedrijfshal met vele mogelijkheden.
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Foto's
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Foto's
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Foto's
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Foto's
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Contact

Wij staan graag voor u klaar!




 Hieronder vindt u onze gegevens nog even op een rij:

Een uitgestrekt werkgebied 

met een duidelijke focus
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Waarom VSO makelaars?

Wij zij n ervan overtuigd dat VSO makelaars de beste keuze is voor u.

We zetten de redenen op een rij:





 Specialisten


Na ruim drie decennia werken de mensen van VSO nog elke dag met

hart en ziel aan het samenbrengen van mensen en vastgoed.

De specialisaties van de makelaars en taxateurs zijn zeer divers.




Bij complexe vraagstukken omtrent vastgoed in verschillende

segmenten, financieringen, bestemmingen, fiscaliteiten en

het beleggen van vrij gekomen vermogen mag de klant rekenen

op ervaring, deskundigheid en ruime kennis van een team van

professionals.





 De juiste mensen op de juiste plek


VSO makelaars is een netwerk van teams met specialistische

kennis. U kunt rekenen op professionele makelaars, taxateurs en

vastgoedadviseurs die worden ondersteund door professionele

marketeers en commerciële binnendienst. Ook hypotheekadvies

valt onder onze expertises.





 Drie segmenten


Ons team adviseert, taxeert en bemiddelt bij de aan- en verkoop

en huur- en verhuur van bedrij fsmatigvastgoed. Daarnaast zijn wij 

ook actief binnen de segmenten Wonen en Agrarisch vastgoed. De

naam VSO is veelzeggend en staat voor: Veelzijdig in Specialistisch

Onroerend goed.





 Groot netwerk


VSO makelaars heeft een zeer uitgebreid netwerk waarmee we

direct toegang hebben tot potentiële kopers, hiermee hebben we

een groot bereik. Ons uitgestrekte werkgebied met vestigingen

op zeven locaties maakt ons niet alleen lokaal, maar ook regionaal

sterk.





 Vastgoed in ‘t groen


Onze slogan Vastgoed in ‘t groen verraadt het al: VSO makelaars

heeft een uitgestrekt werkgebied met een duidelijke focus. VSO

makelaars is 35 jaar geleden begonnen als agrarische makelaardij 

en heeft zich ontwikkeld tot een full service organisatie met

een voorliefde voor het hogere segment in het groene deel

van Nederland. Ook is Vastgoed in ‘t groen een knipoog naar de

duurzame en maatschappelij k betrokken organisatie die wij graag

willen zijn.

Een uitgestrekt werkgebied 

met een duidelijke focus
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Veelgestelde vragen

Wanneer ben ik in onderhandeling?

U bent pas in onderhandeling als de verkoper reageert op uw bod. Dus: als de verkoper een tegenbod doet. 
Ook kan de verkopende makelaar uitdrukkelijk aangeven dat hij met u in onderhandeling is. U bent niet in 
onderhandeling als de verkopende makelaar aangeeft dat hij uw bod met de verkoper zal overleggen.





 Mag een makelaar doorgaan met bezichtigen als men in onderhandeling is?


De makelaar mag doorgaan met bezichtigen tot het moment dat de koop is gesloten. De makelaar is wel 
verplicht te melden dat de verkopende partij in onderhandeling is.





 Kan de verkoper de vraagprijs van een woning tijdens de onderhandeling verhogen?


Ja, de vraagprijs is alleen een uitnodiging tot het doen van een bod. De verkoper kan dan nog beslissen of hij 
uw bod wel of niet aanvaardt of dat hij zijn makelaar een tegenbod laat doen. De verkoper kan ook besluiten de 
vraagprijs te verhogen. Als de verkopende partij een bod aanvaardt, dan is er sprake van een koop. Als de 
verkoper een tegenbod doet, kan de koper door dit te aanvaarden de koop tot stand brengen.





 Wanneer komt de koop tot stand?


Als gevolg van de nieuwe wet koop onroerende zaken wordt er na 1 september 2003 vanuit gegaan dat de 
koopovereenkomst tussen verkoper en koper pas tot stand komt, als deze schriftelijk wordt aangegaan. Dit in 
tegenstelling tot voor 1 september 2003 waarin de koopakte een weergave was van wat de partijen reeds 
mondeling overeen waren gekomen. Na het tekenen van de koopakte heeft de koper een wettelijke bedenktijd 
van drie dagen. Gedurende deze bedenktijd is het mogelijk om zonder verdere gevolgen de koop te ontbinden.





 Wanneer begint/eindigt de bedenktijd?


De bedenktijd begint op de dag die volgt op de dag dat (een afschrift van) de tussen partijen opgemaakte akte 
aan koper ter hand is gesteld. De bedenktijd eindigt tegen 24.00 uur van de laatste dag die van de bedenktijd 
deel uitmaakt. Het is dus niet van belang hoe laat de koper het afschrift van de akte heeft ontvangen.





 Maakt het voor het begin van de bedenktijd uit of er ontbindende voorwaarden zijn ­overeengekomen?


Nee, ontbindende voorwaarden staan helemaal los van de bedenktijd. Het maakt dus ook niet uit of zij ten 
behoeve van de koper of de verkoper zijn opgenomen.





 Moet de ontbinding binnen de bedenktijd schriftelijk gebeuren?


Nee, als daarover niets is afgesproken is de ontbinding vormvrij en mag er dus ook mondeling worden 
ontbonden. Partijen mogen nadere eisen overeen komen, zoals schriftelijke ontbinding. Overigens doet een 
koper er met het oog op het bewijs verstandig aan om de overeenkomst altijd schriftelijk te ontbinden, ook als 
er geen nadere eisen zijn gesteld.
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Notities



Lydia Mark

Anja Willy

Peter Gerrit 

Kelly PeterJolein

Jan Willem Herbert

www.vsomakelaars.nl



Wij staan voor u klaar bij 

aankoop, verkoop en taxaties.

Marco Johan Wina

Davine Isa

Moniek Thijs

Janny

Monique Herbert Gerard

Johan




